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 地域資源の商品化「激推 イノシカバーガー」 

対面販売の実習で、商品と商業の魅力を伝える！！ 
 

 あの「激推
げきおし

 イノシカバーガー」の売れ行きが好調！ 問合せも多数寄せられています。 
 皆高生が地域の資源（高級食材ジビエ）を活用し、地元の企業の皆様の協力を受けながら、約
半年間の月日をかけて商品開発しました。「地元の魅力を多くの人に知ってもらえる商品とはど
んなものなのか」答えのない課題に対し、2 年生の選択授業「マーケティング」（13 名）の生徒
達がチャレンジし続けました。現在は「いつ、どこで売るか、どう売るか」など、お客様の気持
ちになり、様々な工夫と苦労が続いています。こういうことが授業の中で学べる商業高校は、あ
らためて素敵な学校だと感じています。 
 対面販売の実習は、次なるアイデアの宝庫です。笑顔で、はりきって商品の魅力を伝えてくだ
さい。これぞ商業高校の魅力発信。皆さんの頑張りに期待しています。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
販売実習予定 ３／４(日) 9:00 皆野町役場(ﾏﾗｿﾝ大会)、３／１１(日) 10:00 多豆(秩父市道生町) 
       ３／２４(土)秩父鉄道イベント列車で車内販売、駅販売 その他、詳細 HP へ！ 

 

第３回学校評価懇話会を開催！  
生徒代表からも意見・提言をいただきました。 

  
先日２月１４日（水）午後、本校社会科教室において、第３回学校評価懇話会を実施しました。

協議では、今年度の取組をまとめた「学校自己評価システムシート」をもとに、学校評議員や懇
話会委員である生徒代表からも沢山の意見・提言をいただきました。主なものは次のとおりです。 
今学校に求められているのは、家庭・地域が一体となった連携を一層強め、立派な青少年を育

てることです。この機会を通じて、これからも地元地域の商業高校として、信頼される学校づく
りを目指してまいります。 
〔主な意見・提言〕 
○生徒会の校門挨拶運動を行い、自主的な挨拶が増えた、こういう活動を継続してほしい。 
○補習を頑張り、資格を沢山取った。商業高校ならではの勉強ができた。 
○商品開発は素晴らしい。買って食べたが本当においしかった。会社組織の学習も検討してみては。 
○落ち着いて、どのクラスも一生懸命だった。通級指導導入で更に生き生きする生徒もいると思う。 
○ｱｸﾃｨﾌﾞ・ﾗｰﾆﾝｸﾞ形式の授業は、企業でも利用できる。人材育成には効果的な手法だと感じた。 
 

 み…自ら進んで実行。   な…何事にも「誠実・勤勉」    の…乗り越えよう！今の自分。 

販売実習 実施中 
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